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STEP 03 営業の見える化 9
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STEP 03 営業の見える化 10
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＞STEP 03 に到達するために11
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STEP 04 営業の型化／標準化12
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STEP 04 営業の型化／標準化13
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STEP 04 営業の型化／標準化14
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＞STEP 04 に到達するために15
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自社紹介17
会社名 株式会社マツリカ /  Mazrica Inc.

所在地 〒101-0054

東京都千代田区神田錦町2−2−1 KANDA SQUARE 11F WeWork内

代表者名 代表取締役CEO 黒佐英司

設立年月日 2015年4月30日

資本金  730,667,153円（資本準備金含む）

事業内容
・クラウド営業支援ツールSensesの開発・運営
・営業活動におけるコンサルティング業務
・その他インターネットインフラ事業の開発・運営

株主

・経営陣
・DNX Ventures

・株式会社NTTドコモ・ベンチャーズ
・アーキタイプベンチャーズ株式会社
・SMBCベンチャーキャピタル株式会社
・ニッセイ・キャピタル株式会社
・いよぎんキャピタル株式会社

・マネックスベンチャーズ株式会社 
・三菱UFJキャピタル株式会社 
・きらぼしキャピタル株式会社 
・フューチャーベンチャーキャピタル株式会社



Copyright© mazrica, Inc All Rights Reserved© Mazrica Inc.

提供サービス　 クラウド営業支援ツールSenses（センシーズ）18

2,500社

55％

利用企業数

98％

利用継続率 DAU
（Daily Active Users）

※上位10%のSaaS平均28.7%と比較し約2倍

※

成果を自動的に最大化する営業支援ツール
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Sensesが他のSFAと圧倒的に違うポイント19

入力負荷の軽減 直感的な管理画面 分析と改善の示唆

最短2週間で商談管理ができる組織に！
• • • • •
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20
現場の入力負担小

運用定着まで
早

Senses導入の効果

01
会議時間コスト
・チーム会議時間

・マネージャー会議時間

・部門会議時間

・経営会議時間

03
教育コスト

・提案資料作成時間

・会議資料作成時間

・報告資料作成時間

・1 on 1 MTG時間

・研修時間

・外部研修コスト

・過去案件情報検索コスト

・過去取引先実績検索コスト

・提案資料検索コスト

・人脈検索コスト

02
資料作成コスト

04
情報検索コスト

※Senses導入後1年超経過ユーザーの中央値

Senses利用ユーザー
一人あたりのコスト削減率

-30%
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業界最大手のSFAから乗り換えたユーザーの声 21
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ご導入事例（SFA運用定着による効果） 22

ナイル株式会社
業種
広告・マーケティング

営業タイプ
BtoB 新規営業中心

課題
営業情報の属人化 既存SFAからの乗
り換え 営業活動の効率化

導入前の課題

営業担当者が個別で営業活動をし、営業ナレッジが蓄積されず、
PDCAを回すのが困難に状態であった。別ツールを活用していたが
顧客データベースに留まり、ツールの見直しが必要であった。

Senses選定の理由

口コミを見て使いやすさに期待。案件管理や分析などの機能面で
データベース以上の使い方ができるのではないかと思い、Senses

を導入。

Senses導入の効果

それまでは経験や感覚だけで話していたのが、根拠のあるデータ
をベースに話ができるようになった。一人当たり月20時間のリ
ソースを削減することに成功。更にリードタイムも1ヵ月も削減す
ることができ、新規問合せの受注率は前期比290%になった。

受注率が前期比290％に！営業情報の属人化からの脱却
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その他リモートワーク化に役立つツール4選 24
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最後までお読みいただき、ありがとうございました。

【お問い合わせ】 

株式会社マツリカ 

https://mazrica.com/

入力負荷が小さく成果を自動的に最大化するSFA/CRM
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無料デモ・お打ち合わせをご希望の方は
こちらよりご都合のよい日程をご指定ください

https://mazrica.com/
https://senses-mazrica.youcanbook.me/?utm_source=ebook&utm_medium=link&utm_campaign=online-sales-team-youcanbook-me-link
https://senses-mazrica.youcanbook.me/?utm_source=ebook&utm_medium=link&utm_campaign=online-sales-team-youcanbook-me-link

