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機能概要 
Chapter1 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BI(ビジネスインテリジェンス)とは 
機能概要 Chapter1 

データを一箇所に蓄積し、柔軟・高速に集計や可視化ができるツールです  

データを蓄積する  データを集計・可視化する 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Chapter2 
データ活用 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SFA・MA +BIで経営管理/営業推進レベルの向上、顧客価値向上を実現 
データ活用の  As is / To be Chapter2 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分析用データ・ファイルが散在 
データ収集 / 整形工数大 

分析用データを一元管理 
数値を自動集約し、簡単整形 

BIによって蓄積データを活用することで、経営管理 / 営業推進の高度化を実現 
データ活用の  As is / To be Chapter2 

組織的なデータ・情報活用による経営管理 / 営業推進スピードの向上・高度化 ゴール 

分析データ 
一元化 

As is  To be 

分析/管理レベル 
高度化 

レポート作成 /共有 
高速化 

目標と実績が分断 / 予実管理が困難 
複数セグメントでの要因分析が困難 

エクセルデータを連結し予実管理 
ドリルダウンで高速要因分析 

専門スタッフがレポート作成 
分析業務が集中し、意思決定が遅延 

専門スタッフ以外も柔軟に 
レポート作成/共有が可能 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データが分散した状況では、業務負荷の増大や意思決定の遅延リスクが存在 
データ活用の  As is / To be Chapter2 

月次報告までに2週間ほど要することも 

As is 

データ収集  データ整形/結合  レポート作成  レポート共有 

1 - 3日  3 - 5日  2 - 5日  1日 
営業1部_実績 

営業2部_実績 

営業3部_実績 

営業4部_実績 

整形 
統合 

営業状
況 

集計 

営業状
況 

集計 

営業状
況 

集計 

レ
ポ
ー
ト
作
成

 

格
納

 
営業1部 

営業2部 

営業3部 

経営 

企画 

工数 
負荷 

業務 
影響 

コミュニケーション負荷   データ整形 /結合負荷  レポート作成負荷   ファイル共有負荷  

データ分散によって  
コミュニケーションが不要に増加
データの収集工数も増大  

各データの管理項目や入力値に  
バラツキ、データ整形や結合の  
工数が増大 

複数レポートを個別に 1つずつ 
作成する必要があり工数大  

レポート共有時に共有ドライブ  
格納やメール送付が必要  
メール誤送信リスクもアリ  

データ抜け漏れ・手戻り   作業ミス・ファイル破損   関数ミス・数値誤り   意思決定遅延  

データ抜け漏れなどの対応で  
手戻りが頻繁に発生  

手作業によるミスや  
予期せぬファイル破損も発生  

レポートフォーマット変更時など
関数組み直しやミスの発生で数
値誤りが頻発 

複雑・高負荷なプロセスの結果  
共有までのリードタイムが長期
化情報鮮度も低くなる  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Mazrica + BI 活用によって、データの収集から共有まで一気通貫で高速・高度化 
データ活用の  As is / To be Chapter2 

月次報告までに2週間ほど要することも 

As is 

データ収集  データ整形/結合  レポート作成  レポート共有 

1 - 3日  3 - 5日  2 - 5日  1日 
営業1部_実績 

営業2部_実績 

営業3部_実績 

営業4部_実績 

整形 
統合 

営業状
況 

集計 

営業状
況 

集計 

営業状
況 

集計 

レ
ポ
ー
ト
作
成

 

格
納

 
営業1部 

営業2部 

営業3部 

経営 

企画 

To-be 

構築後は瞬時に数値をレポート共有 

+ BI 

自動連携で高速データ準備  自動連携で高速データ準備 

営業企画_目標  即時 
アップロード 

自動連携 

加工 
結合 

報告 

分析 

営業状況集計 

推移 

経営報告資料 

営業会議資料 

要因  構成 

瞬
時
に
共
有
可
能

 

営業1部 

営業2部 

営業3部 

経営 

企画 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Chapter3 
Mazrica BIの概要 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社内の分散データを統合し一元管理  高速分析や柔軟なデータ可視化・共有が可能 
Mazrica BIの概要 Chapter3 

1. データ連携・統合  2. 集計・分析  3. 可視化・共有 

社内に分散した 
データを統合・一元管理 

統合データを活用し 
簡単集計・高速分析 

ダッシュボードで 
データを瞬時共有 

目標データ 
 
受注データ 
 
会計データ 

推移分析 
 
要因分析 
 
構成分析  経営  営業  企画  商品 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データ連携・集約・可視化/分析を一気通貫で実現し、意思決定を高速化 
Mazrica BIの概要 Chapter3 

社内データ 

営業データ 

BI 
データセット  ダッシュボード 

目標データ 

粗利データ 

会計データ 

デ
ー
タ
連
携

 

会計系システム 

基幹系システム 

抽出 
集約 
加工 

結合 
フィルタ 
関数定義 
変換 

抽出 
集約 
加工 

検索 
可視化 
分析 

編集ユーザー   参照ユーザー  編集ユーザー  

抽出 
集約 
加工 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Mazrica BIの特徴 
Chapter4 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クラウド利用に最適化した最新BIツールであり、直感的操作で分析の高度化を実現 
Mazrica BIの特徴 Chapter4 

瞬時アクセス  高速  柔軟 

Mazrica上で高度なBI機能を 
直接利用可能 

ノーコードで高速に 
ダッシュボードを作成可能 

多様なグラフで 
目的に合わせて柔軟に可視化 

目標データなど 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BIによって組織全体のデータ活用を促進し、分析や可視化を更に高度化 

利用可能データ 
Mazrica BI 

Mazrica BIの特徴 Chapter4 

データ結合 

グラフの種類 

計算項目の作成・利用 

数式の書式設定 

グラフの配色設定 

レポート作成上限数 

データのエクスポート 

Mazrica以外の外部 
データも可 

◯ 
CSVなど結合可能  

多様 
ドーナツ・ウォーターフォールなど  

◯ 
分析中に計算項目を追加可能  

◯ 
% 表示・小数点の位置など  

◯ 
任意の配色設定可能  

上限無し 

◯ 
CSV・Excel・PDF 

データセット 

分析レポート 
・ 

ダッシュボード 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分析数値を柔軟・高速に定義可能であり、数値定義も統制し標準化 
Mazrica BIの特徴 Chapter4 

他社BI ①  他社BI ②  Mazrica BI 

レポート単位で項目定義が必要 
利用者によって数値にバラツキ  データセットに項目を定義し、同一項目を共有利用することで標準化可能 

（例）「利益」の項目を設定する 

画面から設定可能だが 
機能が多いため、習得難易度は高め 

利益  
= 売上高 - 売上原価 

利益  
= 売上総利益 -販管費 

開発画面でSQLコーディングが必要 
高度な専門性が必要なため 

改修に費用や時間を要する可能性アリ 
画面上で容易に設定可能 

利益  
= 売上高 - 売上原価 

利益  
= 売上高 - 売上原価 

利益  
= 売上高 - 売上原価 

利益  
= 売上高 - 売上原価 

SQL 

SQL 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売上・予算・原価データを統合してBIに投入し、予実管理ダッシュボードを構築 

営業データ 

・計画売上/利益達成率 
・案件ボトルネック 
・進捗管理/受注予測 

活用イメージ Chapter5 

データに 
基づいた 

マネジメント 

売上/利益 予実分析 

粗利データ 

目標データ 

情報収集  情報蓄積・分析  情報連携・活用 

・商談 / メールを簡単記録 
・顧客のアプリケーション 
　情報把握 
・ターゲットを明確化 

データの 
一元化 

各部門で業務高度化 

基幹系 
システム 

経営層 
・リアルタイムに予実管理 
・見込から最適な投資判断 

営業マネージャー  
・受注見込から無駄のない営業リ　　

ソース配分 

営業企画 
・ファクトベースで営業戦略策定 
・達成/未達要因の高速深堀分析 

商品/サービス企画  
・顧客ニーズ情報の活用 
・無駄のない商品/サービス開発 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Chapter5 
活用イメージ 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クラウド利用に最適化した最新BIツールであり、直感的操作で分析の高度化を実現 

売上 

Mazrica BIの特徴 Chapter4 

原価 

予算 

統合データ 

1 

2 

3 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目標・実績や貸借などの指標を、視覚的に分かりやすい形で可視化 
活用イメージ Chapter5 

売上目標・実績 進捗 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目標・実績や貸借などの指標を、視覚的に分かりやすい形で可視化 
活用イメージ Chapter5 

売上目標・実績 進捗 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目標・実績や貸借などの指標を、視覚的に分かりやすい形で可視化 

売上貸借 進捗 

活用イメージ Chapter5 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グループ別・顧客別などの軸で細分化し、予実管理が可能 
活用イメージ Chapter5 

事業部別 予実管理  顧客別 予実管理 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二軸の数値でセグメンテーションし、注力顧客を特定 → 顧客の売上構造を把握 
活用イメージ Chapter5 

事業部別 売上構成比  商品別 売上構成比 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Chapter6 
ご利用の流れ 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BIライセンス価格 (編集・参照) + サポート料金でご利用可能です 
ご利用の流れ  Chapter6 

価格  サービス内容 

初期費用  0円  BI の利用環境をマツリカ担当が準備致します 

ライセンス 

編集ユーザー   5,000円 

1ユーザーあたり/月額 

BI のデータセット / 分析レポート /  
ダッシュボード作成などが可能となります 

参照ユーザー   2,500円 
編集ユーザーが作成した 
分析レポート / ダッシュボードを 
閲覧可能となります 

サポート  プレミアム 
サポート  Mazrica ID数に応じて個別に見積もり  別途ご紹介させていただきます 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関連資料のご案内 

「Mazrica Salesサービス紹介資料」を 
ダウンロードする 

営業現場に最も使われているSFA 
「Mazrica Sales」について知りたい方 

ご利用の流れ  Chapter6 

https://product-senses.mazrica.com/dldocument/senses-serviceguide


【お問い合わせ】 
 

株式会社マツリカ 
https://mazrica.com/ 

最後までお読みいただき、ありがとうございました 


